GABRIELI LUCIANO:
TRADIZIONE CON QUALITA
E PROFESSIONALITA

l'azienda orto florovivaistica di Luciano Gabrieli &
situata nell’alta pianura bergamasca, nel comune di
Verdello a circa 10 km dal capoluogo. Si pud raggiun-
gere facilmente I'azienda (in 5 minuti) tramite auto-
strada uscendo a Dalmine seguendo le indicazioni per
Treviglio.

Si tratta di una realta a conduzione famigliare dove il
Sig. Gabrieli & coadiuvato dal costante lavoro ed
impegno della moglie e delle quattro figlie. Da varie
generazioni la famiglia Gabrieli si occupa del settore
agricolo: prima coltivando ortaggi finiti da immettere
sul mercato e poi nei primi anni ‘80 concentrando la
produzione in piantine di ortaggi per hobbystica.

Sig. Luciano, la Vostra azienda & dunque specia-
lizzata nelle piantine da orto e giardino?
Decisamente, anche se nei mesi dell’anno in cui non
ci sono ortaggi, ci si occupa di viole, crisantemi e pri-
mule. Le principali qualita prodotte riguardano
comunque tutti i tipi di ortaggi richiesti dal mercato
hobbystico: da quelle in minipak a quelle in vaso e le
varie qualitd innestate, cercando di inserire ogni
nuova varieta sulla base delle indicazioni e delle pre-
cise richieste che provengono dal mercato.

| Vostri prodotti sono molto “curati” anche sotto
I’aspetto della confezione...

Ogni famiglia di ortaggio & fornita in pit varieta ed i
contenitori sono completi di etichetta. Questa riporta
fedelmente sia I'immagine del prodotto sia le specifi-
che indicazioni con il relativo codice a barre.

Per quanto riguarda invece il “minipack” componen-
te il contenitore, questo sara fornito di etichetta dalla
prossima stagione; sara cosi possibile poter soddisfa-
re al meglio tutte le richieste della clientela. In un
mercato altamente competitivo, con il consumatore
finale caratterizzato da una sempre piu ridotta capa-
cita di acquisto, per ogni singolo articolo non & piu
possibile tralasciare ogni possibile argomento di dif-
ferenziazione e di conseguenza di vendita.

Come & organizzata |'azienda e la produzione?

L'azienda oggi si sviluppa su di un’area di 35.000 mq
con una copertura a serre di circa 14.000 mg; la pro-
duzione inizia ovwiamente dalla fase di semina, per




poi giungere al trapianto mediante attrezzature par-
ticolarmente innovative; a questo punto le piantine
vengono collocate in serra fino al momento della
vendita.

A livello commerciale come siete impostati?

Il nostro canale di vendita & decisamente corto, senza
alcun intermediario. Comprende principalmente
Garden-centers, rivenditori e/o grossisti. Riusciamo a
gestire gli ordinativi con una certa efficienza e cele-
rita: la merce, al ricevimento dell’ordine inviatoci tra-
mite fax, e-mail oppure telefonicamente, viene pre-
parata su carrelli pronti per il ritiro in azienda o |'e-
ventuale consegna.

Un’attenta e scrupolosa programmazione ci permette
di gestire al meglio anche gli eventuali picchi legati
alla stagionalita del prodotto.
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In che modo il mercato Vi conosce? Quali stru-

menti di comunicazione promozione state adot- Gabrieli Luciano
tando? Piantine da orto e giardino
Fino ad oggi la miglior “pubblicita” adottata dalla Via Solferino, 44
nostra azienda e stata la qualita dei prodotti offerta 24049 Verdello (BG)

e riconosciutaci dai clienti che di fatto ha permesso Tel. 335 7718305-6 az.
che il nostro nome fosse sempre sul mercato; questa Tel. 348 1181687 uff.
purtroppo pud essere una pericolosa “arma a dop- gabrieli.luciano@alice.it

pio taglio” in quanto se non si continua a rispettare
certi livelli di qualita basta davvero poco per distrug-
gere una reputazione costruita con sacrificio ed I
impegno nel corso degli anni.
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Cerchiamo comunque di essere presenti anche nei / / k
canali di ricerca inerenti il settore e ci stiamo prepa- '
rando alla creazione di un sito web adeguato. C TN

La tradizione dunque si rinnova attraverso una
sempre piu apprezzata professionalita

L'azienda cerca di essere sempre all’avanguardia per
mantenere il “passo” che il mercato richiede e pron-
ta a soddisfare ogni richiesta fatta dal cliente.




